
                                                             
 

DIPLOMADO 

PROCURACIÓN DE FONDOS, GESTIÓN DE RECURSOS Y PATROCINADORES 

PARA PROYECTOS DE INVESTIGACIÓN EN SALUD. 

 

120 horas de valor curricular 

DIRIGIDO A:  

Investigadores, Médicos, Biomédicos, Médicos Residentes, estudiantes de medicina o afines al área de 

la salud.  

N.o DE ALUMNOS:  

Grupos de 20 alumnos.  

HABILIDADES DESARROLLADAS EN EL DIPLOMADO  

• Comprender los diferentes esquemas para procurar fodos, generar patrocinios o establecer 

propuestas de financiamiento a proyectos de investigación en salud. 

• Identificar diferentes fuentes de financiamiento nacionales o internacionales; públicas o privadas. 

• Conocer los elementos y documentos necesarios para integrar la causa o el caso a presentar 

• Conocer los elementos financieros necesarios que den confianza y transparencia a donantes y 

bienhechores. 

• Ética, la legalidad y el manejo de recursos confiados por un tercero. 

• Analizar diferentes estrategias de comunicación y redes para dar a conocer nuestra causa. 

• Conocer casos de éxito y otros casos reales con resultados no tan positivos. 

• Analizar tendencias y retos para presentar proyectos de impacto. 

 

TEMARIO 

 
Módulo 1: Introducción a la Procuración de Fondos, Patrocinios y Finaciamiento de Proyectos. 

 

• Conceptos básicos de la procuración de fondos  

• Importancia del financamiento y la participación de la sociedad civil. 

• Concepto de patrocinadores. 

• Diferencias entre donante, patrocinador e inversor. 
 

Módulo 2: Fuentes de Financiamiento 

 

• Agencias gubernamentales de financiamiento.  

• Organizaciones privadas sin fines de lucro.  

• Colaboraciones público-privadas.  

• Mecanismos internacionales de financiamiento. 



                                                             
 
 
 

Módulo 3: Elaboración de Propuestas para pedir Recursos 

 

• Estructura y elementos clave de una propuesta institucional. 

• Filosofía institucional. 

• Estructura organizacional. 

• Marco legal y cumplimiento de leyes y reglamentos. 

• Proyecto a financiar y presupuestos completos. 

• Costos de la campaña para la obtención de recursos. 

• Integración de un patronato o comité para recaudar fondos. 

• Elaboración del caso para solicitar recursos y preparación de voceros institucionales para 
procurar fondos. 

• Meta financiera y donativo semilla. 

• FODA institucional. 

• Elaboración del triángulo de donantes, inversores o patrocinadores. 

• Documentos claves para transparentar nuestra petición de recursos. 

• Estrategias para destacar la relevancia y la innovación de nuestra propuesta o causa. 

• Determinar los indicadores del impacto de nuestra investigación. 
 

Módulo 4: Presupuestos y Gestión Financiera 

 

• Elaboración de presupuestos  

• Principios de gestión financiera.  

• Control y seguimiento de los recursos financieros. 

• Informe de resultados de la campaña. 
 

Módulo 5: Ética y Cumplimientos Normativos Legales 

 

• Ëtica en el manejo del dinero y recursos donados.  

• Cumplimiento normativo y regulaciones en temas de auditoría y certificación contable y 
administrativa sobre la transparencia financiera. 

• Garantía de la integridad científica y protección de la secrecía de los donantes o inversores.. 

• Reconocimientos especiales. 
 

Módulo 6: Estrategias de Comunicación y Desarrollo de Redes 

 

• El papel de la comunicación en la obtención de fondos.  

• Desarrollo de relaciones con donantes y patrocinadores.  

• Uso de plataformas y redes sociales para promover proyectos y buscar inversores sociales. 
 

Módulo 7: Casos de Éxito y Casos de No Tan Exitosos. 

 

• Análisis de proyectos exitosos.  

• Lecciones aprendidas de experiencias previas.  

• Estudios de caso específicos en investigación médica. 
 

Módulo 8: Tendencias y Retos Para Financiar Proyectos Con Impacto 

 



                                                             
 

• Tendencias emergentes en financiamiento. 

• Desafíos y oportunidades en la obtención de fondos.  

• Adaptación a cambios sociales, financieros y políticos. 

 

POLITICA DE CALIDAD: 

Con el objetivo de contar los más elevados estándares de calidad, se tendrán en cuenta los siguientes 

lineamientos:  

• El modelo educativo contempla un portafolio de evidencias que el participante tendrá que integrar 
a lo largo del Diplomado  

• El alumno deberá obtener una calificación mínima aprobatoria de 8.0 (ocho punto cero) ó en su 
caso, 8.5 (ocho punto cinco) cuando este programa sea considerado bajo evaluación.  

• Sin excepción, no se tramitará ninguna constancia o diploma que sea remitida sin el nombre del 
beneficiario.  

• Las constancias, reconocimientos o diplomas, solo se entregarán al solicitante del aval académico 
o excepcionalmente al interesado previa identificación oficial. 

• Los casos no previstos, deberán ser resueltos entre el coordinador del curso o diplomado y el 
interesado.  

DURACIÓN:  

5 meses (sesiónes sabatinas de 8am - 12pm) 


